LA DECADENCIA
DE LA SARDINA

Como todo el mundo sabe, nuestro
hoy declinante emporio conservero co-
menz6 a edificarse sobre los plateados lo-
mos de la sardina. Este ha sido el recur-
so clave de nuestro desarrollo pesquero,
conservero generoso de nuestra econo-
mia de la mar y el que nos ha permitido
entrar por la puerta grande en los merca-
dos extranjeros, a base del enlatado en
aceite de oliva principalmente. Conserva
al estilo de Nantes.

La sardina no ha dejado de ser tan
sabrosa como hace cincuenta afios. ni
tan apta para el en'atado con su ingre-
diente clasico, u otro que lo haya sus-
tituido como sucedanep autorizado. Y
sin embargo, la crisis comercial de la
sardina es ostensible y dramética. Se
sigue cotizando hoy en lonja mas o me-
nos a los mismos precios que hace cin-
cuenta anos. Todos los alimentos han
cuadruplicado, quintuplicado su precio.
Sin embargo, la sardina sigue igual.

Las consecuencias de esta congela-
cion comercial que rodea a la sardina
son incalculables. Pero el misterio esta
en la pérdida de aliciente que reactive
la demanda. Las cajas de conserva de
sardina se apilan en los almacenes de
las fabricas por falta de demanda .;Cé-
mo puede producirse este fenémeno
cuando otros alimentos adquieren pre-
cios abrumadores encarecidos?. Y cuan-
do el consumo potencial ha aumentado.

Sin atacar este problema para la in-
dustria conservera espafiola, yf especial-
mente para la gallega, no sera facil que
el panorama pueda mejorar.

EL AUGE
DE LOS TUNIDOS

Frente a la depresion de la sardina
—es también de la caballa, el espadin
y otros peces de tallas menores— esta
el auge espectacular de los tunidos. En
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EL SUBSECKH

LOS

La crisis del sector pesquero, que dia a dia nos viene ocupandy
engloba la de un subsector importantisimo: el de la transformacion i
la primera materia extraida en productos enlatados. EI tema ha ganal
el primer plano de la atencién publica, en época reciente, por moti®
notoriamente ingratos: el de las intoxicaciones generadas por el consi
mo de aceite de colza y el de la voluminosa deuda que todavia colex
contraida por importadores de Libia.

El primer factor, que niinca debi6é afectar a nuestra industria con”
servera de pescados y mariscos. puede considerarse superado, a pesar d
que increiblemente el azote sigue causando victimas desde hace c
dos aiios. El segundo ha sido remediado a medias, pero atn el desa
bierto tiene proporciones perturbadoras, mas o menos localizadas,

ria de estas especies no es cumparal’k
al de las otras. B
De cualquier modo, cuantos factoe
erncarecimiento han gravitado sobre &
mercado, hasta reducir a términos cali
dia menos amplios la capacidad de absi
cion, también operan en orden a losm
riscos enlatados, hasta extremos desy
bitados. Bastara decir que una lata &
almejas puede venderse a 540 ptas. |
si es de berberecho a 325 ptas., para &t
cir que se estd rozando el limite de}
prohibitivo, para nuestra capacidad mi,
diz de compra. \

especial del atin blanco, mal llamado
bonito. Es notorio el corrimiento de la
demanda hacia este grupo de especies,
a expensas de aquella resignada clupea.

Los tunidos, en cambio se han enca-
recido espectacularmente. Para apro-
visionar regular y holgadamente una
fébrica en actividad durante la tempora-
da, la empresa ha realizado voluminosas
inversiones, a base de capital de présta-
ma también  desorbitadamente encare-
cido.

Sobre la demanda de tinidos enlatados,
pesan dos factores de encarecimiento del
proceso productivo: las retribuciones de
la mano de obra por la proporcion en
que se emplea principalmente y los in-
tereses bancarios altos que exige la ob-
tencion del circulante en su momento.

EXPORTACIO)
Y COMPETITIVID)

Los factores que hasta aqui hems
relacionado vienen frenando la exp
sion del mercado interior, e inmovilizang
cada vez mayores pilas de mercancia &
los almacenes de las fabricas. Por eso st
ria_hoy mds conveniente que en ol

Una y otra concausa principalmente
obliga a que la oferta de tinidos enla
tedos resulte poco asequible para las eco-
nomias familiares medias, que son las ]
llamadas a consumirlos. Una lata club de 1
bonito en aceite se vende sobre 110-120
pesetas. Hasta hace pocos afios la misma
lata se vendia a 35 6 40 ptas. En la mis-
ma proporcion se han encarecido las
otras preparaciones de las mismas espe-
cies.

La consecuencia mas notoria es que, la
masa de mercancias que se obtenia en
las épocas de auge del consumo de sar-
dinas en conserva, no se ha compensado
con la expansién de los tunidos. Al menos
en cuanto al indice de rentabilidad para
el fabricante, debido al bajo coste pri-
merio de la clupea.

LA CONSERVA DE MARISCO
INASEQUIBLE

La otra fuente de primera materia ba-
sica procede de los mariscos. Especial-
mente la almeja y el berberecho, también
originariamente baratas, especialmente la
segunda. De todos modos, en orden a su
potencia utilizable mediante extraccion
estacional, el volumen de la oferta prima-
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' Con independencia de un contratiempo y de otro, esta rama de la
biuccion fabril, para Galicia fundamental, se halla también en crisis.
ila dia el nimero de fabricas que se cierra es mayor. Las suspensio-
i de pagos han comenzado a estallar. Y las empresas de esta clase
¢ se hallan en actividad subsisten con dificultades crecientes, con
55 perspectivas de rentabilidad.

Hay a la vista elementos de razén que permitan fundamentalmen-
iisperar un cambio de signo a plazo corto o medio? Esta es la cuestién
¢urge contestar con frialdad, con estricta objetividad.

Es indudable que el proceso de desmantelamiento se ha iniciado.
in contenerlo es necesario que se remuevan las causas que nos han
fado a la situacion actual, No nos proponemos analizar todas en su
junto y profundidad, pero es preciso reaccionar de algtiin modo fren-
iuna amenaza socio-economica de tanta magnitud para la economia
iola. Y para la gallega esencial y visceralmente.

da dia es méas oneroso, porque los pre-

® otro momento, tener las puertas
: cios de base aumentan.

al exterior.

Lo que en algin momento pudo ser
conllevado, cada dia se torna méas difi-
ci!, aparte de la creciente agresividad
de los ineludibles competidores colate-
rales.

lida dia esta segunda ala del negocio
Sgrvero se ha hecho mas erizada y
Wplicada. Para los paises europeos las
deces arancelarias no estimularorf la
ion, sino todo lo contrario. Compe-
ties fan directos como Putrolaygtaa
908, vienen disfrutando desde hace
de aranceles mas bajos, en torno al
00 cien, que los aplicados a las con-
de pescados de procedencia es-

AMERICANOS
Y ARABES

El otro horizonte exterior que atraia
la demanda conservera, eran México
.y los paises sudamericanos. Pero estos
mercados se han derrumbado por causas
internas, de dificil superacién. No solo en
el mercado conservero sino en los otros
que Espana sostenia.

6ja reivindicacion que nuestra indus-
ha defendido afio tras afio, pero que
i ha alcanzado ni aun cuando se anun-
para fecha proxima la entrada en el
tado Comun. Este factor, convertido

istraendo de la competitividad, ca- Para suplir esta fuente de demanda

se han ensayado las exportaciones a
paises arabes, enriquecidos fulgurante-
mente por el petroleo. Pero esta fulgu-
racion se esta apagando y la fluidez di-
neraria se ha contraido. El caso estre-
pitoso de Libia basta para convencerse.

MAYOR
MECANIZACION

Otro de los aspectos en que la crisis
tiene su raiz, es la relativamente corta
mecanizacion del proceso productivo en

Planta piloto de

conservas, em el esta industria. Aunque se han efectuado
Lab torio d avances importantes, en algunas facto-
a 0?’(:7, orio ae rias modernas o modernizadas, lo cier-
bz-vestzgacz’o;zes to es que la mano de obra, especial-
Pesquems de 0119;1;36731 femenina, se ha reducido poco
Vzgo' La nomina de retribuciones y el costo

de los seguros sociales absorbe cada

dia mas cantidad de numerario, dejando

escaso margen para la explotacion del

cepital circulante. La mayor tecnifica-

ciéon del proceso podra aliviar la pesa-

dumbre de los costos laborales, aunque
. tal vez no mucho.
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En tal direccién es necesario investi-
gar mds, hasta alcanzar un grado de
mecanizacion mds acorde con los tiem-
pos.

FINANCIACION
DE PROCESO FABRIAL

La situacion que dejamos esbozada,
supone una creciente dependencia del
capital de prestamo, para sostener un
ritmo de explotacion teoricamente ren-
table. Al encarar este aspecto de la cues-
tion nos encontramos con la barrera ca-
si irremontable de interés del dinero
bancario. Creditos a un interés que bor-
dea el 20 % solo podria soportarse por
industrias en explendor, no por una in-
dustria en crisis.

Aun asi la situacién tendria que ser
tan lucrativa que por lo menos permitie-
se al fabricante obtener un rendimiento
anual del 40 o el 50 %, lo que en una
industria de esta clase resulta una uto-
pia.

Estamos tocando un tema vidrioso, ps-
ro fundamental. Si se quiere restaurar ia
rentabilidad de las industrias, reducir el
paro, evitar suspensiones y quiebras, es
necesario modificar la politica crediticia.
Cuando menos para evitar que las in-
dustrias que mejor o peor sostenemos
aun, resulten devoradas por el creciente
desfase entre econémias que debieran
ser complementarias. Desfase que po-
dria acabar en que una acabara con ia
otra.

L)

Concedemos a este aspecto de la cues-
tion la importancia que tiene. Debemos
suponer que la necesidad de cubrir los
pcsibles impagados obliga a encarecer
ei servicio. Pero hasta el punto de que
puedan provocarse mayores, riesgos.
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