—COMENTARIO

uerin de cefalopodos —ca-
bia, pulpo, choco....— ha
Espafin una rama pujante
de la produccion de la
una vez mas, ha sido
n tal desarrollo industrial.

¢ ha debido —justo es re-
o, al empuje y la profesio-
larto acreditados, de nues-
dores v pescadores, A su
f¢ debe que zonas prodi-
ecularmente inexrplotadas de
g recursos, se hallen hoy en
duccion ultra rentable en
, Decimos en principio, por-
or mercado condiciona
la rentabilidad. Y esta no
depende de las proporciones
Hace falta su concordan-
la demanda, lo que no
e puede asegurarse,

olvidando a veces tan ele-
weipio de partida, la flota
arribé un dia al lamado
Boston e inauguro un “boom”
ropios norteamericanos ha
do, Asimismo, lo que no ha-
ituido una pesqueria especi-
el Banco Canario-Sahariano
rir un auge excepcional,
pertirse en una caudalosa
de importaciones. Indudable-
¢ esta fuerte dependencia
uanda exterior no podia de-
tondicionar, incluso fuerte-
| desarrollo normal de nues-
a de cefalépodos.

i siempre ocurre, los armado-
entes de la oferta se fueron
o ¢ las fluctuaciones de la
con bruscos desniveles en
, ademds de las disconti-
s insoslayables que registra
bilidad natural de recursos.
mares de leva” u otras causas
W aparentes. Asi las cosas, la
eria de cefalopodos de fuente
ola, siempre se ha visto mds o
§ amenazada por desequilibrios
s por el agio exterior. Lo
amos denominar estrategia
de monosopnio,

i concepto de la doctrina econd-
significa que en el mercado do-
oun solo comprador, el cual en
delica es quien fija los precios.
¢l mundo sabe que el Japon ha
i este caso, el comprador casi
o que le ha permitido tener

Amenaza a la vista
 para la exportacion de

cefalopodos

FEl “Loligo vulgaris', o calamar

en swu puio la facultad de imponer
los precios a la oferta masiva de ce-
falépodos congelados capturados por
la flota espaiiola.

Con este factor de desequilibrio se
viene luchando desde hace afios, pero
lo cierto es que cada vez se acentin
mis. Contra tal contingencia mno ha
sido posible luchar, o no parece que
se haya intentado. Indudablemente se-
ria muy dificil, porque en el resto del
mundo no hay un consumidor de pro-
ductos de la mar, y particularmente
cefalépodos, como el wviejo imperio
del Sol Naciente. Tampoco existe
otro pais cuya gente se halle tan in-
filtrada en el resto del planeta, ni
conozca mejor sus recervas de recur-
s0s bioticos incorporados a la des-
pensa humana,

Todo esto explica las dificultades
que se encuentran en toda negocia-
cion de precios con el Japén, ain
siendo este pais uno de los de ma-
yor nivel de vida del mundo y mads
alto ingreso per capita. Pero lo cier-
to es gue una situacion tan poco tran-
quilizadora para la industria espafio-
la de cefalopodos congelados, puede
estar a punto de deteriorarse mucho
mads.

No es otra la razon del presente co-
mentario. Hemos registrado en nues-
tra atalaya informativa, otro movi-
miento de las grandes empresas pes-
queras japonesas, que de rechazo
puede traer consecuencias altamente
desfavorables para el subsector de la
oferta espafiole de tan sabroso pro-
ducto, alin no comercializado en 1ul-
timo grado por el pais que los captu-
ra. La cuestion merece ser meditada.
incluso por los organismos corporati-
vos de la propia modalidad industrial.

***

La primera empresa conjunia (joint
venture) del sector de la pesca que
se constituye por los empresarios pes-
queros norteamericanos de la costa
Este del Estado de New York, se ha

establecido en Long Island, con una
macro- armadora japonesa. El pacto
social asegura a 25 arrastreros norte-
americanos, la compra de todo el ca-
laomar que produzcan, entregdindolo
a bordo al buque-fabrica Shirane
Maru, de aquélla bandera. A bordo
de éste se cuenta con una tripulacion
especializada de 50 hombres, para tra-
tar inmediatamente el producfo de la
descarga.

La operacion resuelve muchos pro-
blemas a los armadores locales. El
primero es el aseguramiento de la
absorcion rentable de la oferta, sin
tener que preocuparse de tratar la
pesca a bordo, comercializarla, exrpor-
tarla, hecer prospecion de mercados,
etc.

Tanto los transbordos como el tra-
tamiento en cubierta de las especies
capuradas se halla altamente meca-
nizado, con lo que también se propor-
ciona una economia de tiempo y sa-
larios a los ofertantes. No todos los
armadores en principo interesados
estaban conformes con el trato. Lo
estuvieron al advertir que se creaba
una situacion de indefension para
ellos, desde el punto de vista del
mercado.

Nadie sabe lo que ocurrird maiana,
pero los norteamericanos estdn pen-
sando en que los japoneses también
e podrian llevar otras especies, como
la merluza, el eglefino, etc que mno
encuentran mercado en Norteamerica
ni en el Canadd. Pretension que di-
ficilmente puede tener eéxito, dados
los gustos y tendencias del mercado
japonés, que como todos tiene sus
preferencias.

Y lo que también tiene el mono-
sompio com técnica de mercado... es
la proclividad al abuso, que es por
donde la cuerda pueda romper. Y por
donde puede hacerse dificil en un fu-
turo proximo gue Espana cuente con
el Japon como cliente casi unico  de
sus excedentes de produccion de ce-

falépodos.
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